
加 拿 大 的
百 萬 商 機
如何從香港拓展加拿大市場？
A million-dollar recipe

集成莊 | 加拿大
OneHub Business Consulting | Canada

*香港特別行政區政府推出「發展品牌、升級轉型及拓展內銷市場的專項基金」
（簡稱「BUD專項基金」），協助企業透過發展品牌、升級轉型及拓展銷售市場，
開拓及發展海外市場業務。



S O C I A L  M E D I A  M A R K E T I N G  P R O P O S A L

加拿大穩定且具彈性的
經濟環境，穩健的財政
及貨幣政策、有效的監
管架構，以及涵蓋天然
資源、製造業、科技及
服務業等各產業的多元
化經濟基礎

穩健的營商環境
加拿大鄰近美國及其他
主要市場，可輕易接觸
北美及國際客戶

地理位置
受利於加拿大多樣化和
有利可圖的市場機會

多元化市場

受過良好教育的優秀人
力勞動市場

高技術、高學歷
的勞動力

利用加拿大廣泛的貿易
協定，包括 USMCA、
CPTPP 和 CETA，為企業
提供了進入全球市場的
廣泛渠道，減少貿易堡
壘

廣泛的貿易協定
具競爭力的企業稅率和
有利的監管環境

有利的營商環境

加拿大先進的基礎建
設，包括運輸、電信及
能源，為高效率及高效
能的企業營運提供支援

世界級基建
與美國相似的商業慣例
和文化規範，讓習慣西
方商業環境的企業更容
易進入市場和運作流程

文化相容性
加拿大政府提供獎勵措
施和計劃來支持企業，
包括補助金、稅收抵免
和融資機會，這有助於
降低風險和促進成長

有利的生態系統
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在加拿大拓展業務的好處
加拿大對於各種規模的企業來說都是一片充滿機會的土地。當您的公司正在考慮國
際發展時，加拿大因其經濟實力和許多其他優勢，提供了令人振奮的前景。以下是
將業務擴展至加拿大的一些理由：

ONEHUB BUSINESS CONSULTING

NEW OPPORTUNITIES IN THE CANADIAN MARKET



S O C I A L  M E D I A  M A R K E T I N G  P R O P O S A L

截至 2022 年 GDP，截至
2023 年加拿大為世界第
十大經濟體

約為 2.2 兆美元

加拿大是美國 30 多個州
最大的貿易夥伴

75%美國出口
來源地

加拿大的銀行體系被認
為是世界上最穩定的銀
行體系之一

穩定銀行體系

2023 年的目標為
465,000 名新永久居民，
目標是在 2024 年增加至
485,000 名，在 2025 及
2026 年增加至 500,000
名

500,000名新移民
華裔移民是加拿大最大
和最有影響力的移民群
體之一

約有 170 萬華裔

加拿大是創業公司最多
的國家之一，多倫多、
溫哥華和蒙特利爾是主
要的創業公司首選城市

創業公司最多的
國家之一

2021 年，加拿大的風險
投資超過 136 億加元

超過 136 億加元
中小企業佔加拿大企業
總數的 98% 以上

98%以上
多倫多是北美第三大科
技中心，僅次於矽谷和
紐約市

第三大科技中心

加拿大總勞動人口約
2,000 萬

約 2,000 萬人口
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考慮在加拿大營商的主要原因
加拿大一直以經濟穩定、創新環境和穩健的貿易關係，為各種規模的企業提供了理想的營
商環境。加拿大的經濟表現、安全的銀行系統以及地理位置使其成為通往北美市場的理想
門戶。加拿大擁有友善的移民政策和支持多樣化，無論您是一間新創企業、尋找新市場的
已發展成熟公司，或是追求可靠回報的投資者，加拿大的商業環境都充滿潛力。我們將深
入探討加拿大成為企業拓展市場最佳目的地的主要原因：
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品牌規劃、品牌定位與
形象設計、市場調研與
品牌推廣等

品牌發展

新產品設計、新技術引
進、管理系統升級、生
產自動化等

升級轉型

海外市場研究、策略與規
劃，與產品及服務推廣等

拓展行銷

業務轉型的三大方向
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如何在加拿大和
北美市場成功
拓展香港業務
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Eddie L
CEO, FOUNDER

Gary M, CPA
ACCOUNTANT

Francis F, J.D.
COMMERCIAL LAWYER
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Yagub S
BRANDING & SALES

Jonathan C
SEO & MARKETING

Edward L, FCCA (UK)
PRINCIPAL CONSULTANT (HK)

Elizabeth L, J.D.
IMMIGRATION LAWYER

Jerry C, J.D.
IP LAWYER

為什麼選擇OneHub

在加拿大創業或擴展業務涉及許多複雜的問題。中小型企業，尤其是創業者和移民
創業者，面對各式各樣挑戰。OneHub 以合理的價格提供高品質的商業諮詢服務，
降低了外來企業進入加拿大市場的困難程度，幫助中小型企業克服資源限制、市場
不確定性和運營效率低下等問題，我們專為協助該類型企業成長，達至其商業目
標，並對社區產生積極影響。

OneHub 在服務國際客戶方面擁有豐富經驗，客戶來源包括來自中國內地、香港、
印度、越南、東南亞、歐洲及美國等地，以拓展加拿大市場的業務，OneHub 已成
為海外公司進入加拿大市場的主要領先推動者。

我們的團隊及合作夥伴



確保您的企業合符當地所有
的法律與法規要求

遵守法律、法規、
設備認證和許可證

協助您的香港高級管理
人員取得加拿大工作簽
證及其家屬在加拿大取
得相關簽證，例如學簽

加拿大工作簽證

提供市場研究及分析，
引導您在加拿大市場的
業務策略

市場研究

向加拿大客戶有效銷售
您的產品或服務的策略

銷售產品或服務

制定能與當地受眾產生
共鳴的行銷策略

本地化行銷

協助參與及籌備當地貿
易展覽

貿易展覽支援
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OneHub 策略性支援

協助建立當地商業實體

成立加拿大子公司

NEW OPPORTUNITIES IN THE CANADIAN MARKET
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開發針對加拿大和北美市場
的客製化網站

網站開發

跨媒體平台的品牌管理

社交媒體、公關
與媒體發行

處理各方面的財務文件
及產業合規事宜

簿記、財務準備
及稅務準備

協助招募與人力資源管理

人力資源
保護您在加拿大的知識
產權

註冊知識產權

讓您的企業更容易融入
加拿大營商環境

與當地政府機構
互動
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OneHub 營運支援

最佳化分銷管道，以達到最
大的接觸面與效率

銷售管理

NEW OPPORTUNITIES IN THE CANADIAN MARKET
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為協助香港企業把握國家「十二.五」規劃的機遇，香港特別行政區政府於2012年6月推出「發展
品牌、升級轉型及拓展內銷市場的專項基金」（簡稱「BUD專項基金」），協助企業透過發展品牌、
升級轉型及拓展銷售市場，開拓及發展海外及內地市場業務。

香港政府透過 BUD 專項基金計畫
提供資金支持
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申請資格 資助金額

所有按照《商業登記條例》(第310章)在香
港登記，並在香港有實質業務運作的非上
市企業，均符合資格申請資助。不論是從
事製造或服務行業，或是否已在內地、自
貿協定或投資協定經濟體有業務運作，均
符合資格申請資助。

資助按對等原則提供，即政府最多資助個
別項目總核准開支的50%，而企業須以現
金形式承擔不少於該項目總核准開支的
50%。在基金的申請期內，每家企業的合
共最多可獲資助核准項目及最高累計積資
助上限分別為七十個核准項目及港幣七百
萬元正。

 (BUD FUND) FTA AND IPPA PROGRAMME

ONEHUB BUSINESS CONSULTING

申請流程

提交申請至
OneHub

獲得申請
結果

如獲批，簽署
資助同意書

批出首期資助 後期投資投入，
及落戶加拿大

如方案時長多於18個月

大約60個工作天 （約3個月） 大概1個月

資料審核



應用企業資訊 證明文件例子

企業管理與營運 商業合約、發票、收據、報價單、運送文件、銀行記錄、
購入/售出商品記錄、辦公室租金、水/電費單 

財務資訊 最新的審計帳目、財務報告、銀行對帳單、利得稅申報
表、稅局發出的評稅單 

僱員資料 強制性公積金（MPF）供款記錄或認可退休計劃供款記
錄、員工僱傭合約、薪資支付記錄、員工身份證明文件

ONEHUB BUSINESS CONSULTING
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合資格的香港企業可以透過發展品牌、升級轉型及/ 或拓展營銷以發展自貿協定及/或投資協定
的市場的項目申請資助。一些符合相關範疇的例子包括：

資助範圍

 (BUD FUND) FTA AND IPPA PROGRAMME

品牌發展策略與計劃制訂、品牌定位及形象設計及市場調研、品牌推廣等

新產品設計、新技術引進、管理體系提升、生產自動化等

內銷市場研究、內銷策略與計劃制訂、內銷渠道建立、產品/ 服務推廣等

發展品牌

升級轉型

拓展營銷

根據《商業登記條例》(第310章)在香港註冊並在香港有實質業務運作的非上市企業均可申請資
助。政府在審查企業是否在香港有實質業務運作時，需提交相關證明文件，如以下例子所示：

申請資格



項目措施 預算及資助比例上限 (每個申請
專案計算)

新成立事業單位的相關費用
*商業登記或許可證、租賃等額外租金 不超過項目總支出的 20%

以及項目期內的裝修、水、電、煤等費用
*可額外僱用可直接為項目內客戶提供服務清單的員工 不超過項目總支出的 50%

購買機器、設備或模具
可包括增加產能需求的機器、設備或模具 不超過項目總支出的 70%

產品樣本 不超過項目總支出的 30%

廣告宣傳費用 不超過項目總支出的 50%

與展覽（包括虛擬展覽）及推廣活動相關的運費、交通費及住宿費用 相關商務旅遊支出不得超過專案總支
出的 20%

設計或製作宣傳品及製作網上銷售平台 /

建立或升級公司網站 上限為港幣100,000元

流量激發應用 (推廣用途) 不超過項目總支出的 50%

測試及認證服務 /

與項目直接有關的專利及商標註冊 每家企業的最高累積資助額為港幣
600,000 元

獲批項目所需的外部會計審計費用 全額資助，每場最高資助額為港幣
10,000 元，並包括在企業資助限額內

 (BUD FUND) FTA AND IPPA PROGRAMME

申請資助範圍
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集智融匯   成就無限
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__________________________
多倫多總部

Units 1 & 4, 205 Torbay Rd,
Markham, ON L3R 3W4, Canada

6388 No.3 Road, Suite 725,
Richmond, BC V6Y 0L4, Canada

+1 (905) 946-8898

info@onehub.ca
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+1 (778) 803-7778
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